
Karriere-Chance	Vertrieb	(m/w)

Produzierende	Industrie,	Kärnten

Ein	STARK	POSITIONIERTES	UNTERNEHMEN	mit	Zentrale	in	Kärnten	und	Produktionsstandorten	in
ganz	Europa	bietet	einem	engagierten	Key	Account	Manager	(m/w)	TOP
ENTWICKLUNGSMÖGLICHKEITEN.	Kontinuierlich	wird	an	der	Verbesserung	der	Produktpalette
gearbeitet,	um	als	Systemanbieter	bei	höchsten	Qualitätsansprüchen	Kunden	zu	begeistern.	Gesucht	wird	ein
TECHNIKAFFINER	VERTRIEBSPROFI,	der	den	Erfolgskurs	des	Unternehmens,	insbesondere	am
deutschen	Markt,	mitgestaltet	und	steuert.	Suchen	Sie	eine	Möglichkeit	sich	zu	beweisen	und	sich	in
Richtung	Management	zu	entwickeln?	Unser	Kunde	bietet	Ihnen	konkret	die	Chance	dazu!

Zu	Ihren	Hauptaufgaben	gehört	die	MARKTENTWICKLUNG	vorwiegend	im	deutschen	Vertriebsgebiet,
welche	sich	aber	nach	ersten	Pilotprojekten	binnen	1-2	Jahren	nach	Start	in	eine	Key-Account-Manager	Rolle
verändert.	Zudem	sind	Sie	für	das	interne	AUFSETZEN	NEUER	KUNDENPROJEKTE	verantwortlich	und
stellen	einen	intensiven	Kundenkontakt	mit	regelmäßiger	Kommunikation	sicher.	HOHE
EIGENINITIATIVE,	Eigenverantwortung,	Zielstrebigkeit	und	Engagement	zeichnen	Sie	aus,	um	die
Marktpositionierung	kunden-	und	produktbezogen	voranzutreiben.	Durch	konsequente	Marktbeobachtung
stoßen	Sie	technische	Entwicklungen	an,	ausgerichtet	am	Wettbewerb	und	an	Kundenbedürfnissen.	Nach
erfolgreicher	Einarbeitung	sind	VERTRIEBSLEITUNG	und	weitere	Entwicklungsschritte	konkret	möglich!

Sie	haben	eine	TECHNISCHE	AUSBILDUNG	und	verfügen	über	Berufserfahrungen	im	Vertrieb,	wenn
möglich	international.	Sie	bringen	LEIDENSCHAFT	FÜR	DEN	AKTIVEN	VERTRIEB	mit	und	agieren	als
langfristiger	Ansprechpartner	für	Ihre	Kunden?	Persönlich	überzeugen	Sie	durch	Ihre	hohe	Zielstrebigkeit
und	ausgeprägtes	Fingerspitzengefühl	im	Kundenkontakt.	Reisebereitschaft	(insbesondere	Deutschland)	wird
in	dieser	Position	ebenso	vorausgesetzt	wie	hohe	Eigenmotivation.

DIESE	SPANNENDE	SCHATZSUCHE	WURDE	BEREITS	ERFOLGREICH	BEENDET!

Wenn	Sie	Interesse	am	NÄCHSTEN	KARRIERESCHRITT	mit	viel	gestalterischem	Schaffensraum	haben,
freuen	wir	uns	sehr	über	Ihre	INITIATIVBEWERBUNG	an	office@leadingsearchpartners.com	für
zukünftige	vergleichbare	Themen.


