
Sales	Manager	(m/w)	Bauwesen

Metallindustrie,	Kärnten

Als	klarer	HIDDEN-CHAMPION	in	der	Metallindustrie	ist	unser	Kunde	von	Mittelkärnten	aus	sehr
erfolgreich	in	der	Region	D-A-CH	tätig.	Dies	als	zuverlässiger	Kooperationspartner	mit	sehr	innovativen
Lösungen.	Dabei	werden	die	Anforderungen	der	Auftraggeber	und	der	Nutzer	an	Design	und	Funktionalität
stets	komplexer	inklusive	smarter	Anbindungen.	Mit	starker	Bedarfsorientierung,	hoher	Professionalität	und
partnerschaftlicher	Arbeit	entwickeln	wir	MASSGESCHNEIDERTE	LÖSUNGEN	und	werden	vom	Kunden
als	TAKTGEBER	IN	DER	TECHNISCHEN	MACHBARKEIT	gesehen.

Zu	Ihren	Hauptaufgaben	gehört	der	AKTIVE	VERKAUF	von	innovativen	Fassadenlösungen	im
internationalen	Umfeld.	Dank	Ihrer	Fachexpertise	und	Ihrem	BAUTECHNISCHEN	KNOW-HOW	beraten
Sie	Entscheidungsträger	(Architekten,	Generalunternehmer,	öffentliche	Auftraggeber	etc.)	bei	Fragen	der
technischen	Machbarkeit	und	erstellen	in	der	Folge	maßgeschneiderte	Angebote.	KUNDENSPEZIFISCHE
KOMPETENZ,	hohe	Termintreue	und	LÖSUNGSORIENTIERUNG	zeichnen	nicht	nur	das	Unternehmen,
sondern	auch	Sie	selbst	aus.	Darüber	hinaus	ist	die	enge	Zusammenarbeit	mit	internen	Abteilungen
(Kalkulanten,	Projektleitern	etc.)	Teil	der	Aufgabe,	wobei	die	Gruppe	geprägt	ist	von	KURZEN
ENTSCHEIDUNGSWEGEN.

Zur	optimalen	Erfüllung	der	abwechslungsreichen	und	anspruchsvollen	Aufgaben	verfügen	Sie	im	Idealfall
über	Erfahrung	im	Bereich	Fassadenbau.	Eine	gute	TECHNISCHE	BASISAUSBILDUNG	ist	unbedingt
erforderlich,	Erfahrung	aus	der	Baubranche	(Hochbau)	ist	von	klarem	Vorteil.	Persönlich	überzeugen	Sie
durch	Ihre	ausgeprägten	KOMMUNIKATIONS-	UND	PRÄSENTATIONSFÄHIGKEITEN,	sind	es	gewohnt
eigenmotiviert	und	zuverlässig	zu	arbeiten,	in	Verbindung	mit	hoher	LERNBEREITSCHAFT	und
Eigenverantwortlichkeit.	Zudem	sollten	Sie	über	sehr	gute	Lösungs-	und
SERVICEORIENTIERUNGverfügen.

Unser	Auftraggeber	bietet	ein	Bruttogehalt	von	rund	EUR	60.000,--	p.a.,	eine	Überzahlung	ist	abhängig	von
der	Qualifikation	und	Erfahrung	möglich.	Wenn	Sie	sich	von	dieser	beruflichen	Herausforderung
angesprochen	fühlen	und	in	einem	stark	positionierten	Unternehmen	mitarbeiten	wollen,	so	freuen	wir	uns
über	Ihre	Bewerbung	unter	Angabe	der	Referenznr.	19094	an	application@leadingsearchpartners.com.


