
Sales	&	Marketing	Director	(m/w)

Lebensmittelindustrie,	Großraum	Wien,	Niederösterreich

Unser	Auftraggeber	ist	ein	international	sehr	erfolgreich	agierender,	traditionsreicher
Lebensmittelproduzent	(Contract	Manufacturer)	mit	Hauptsitz	in	Zentraleuropa.	Mit	seinen	hochwertigen
Produkten	und	vor	allem	seiner	hohen	FLEXIBILITÄT,	gezielt	und	rasch	auf	Kundenbedürfnisse	einzugehen,
hat	sich	das	Unternehmen	nicht	nur	einen	sehr	guten	Ruf	am	globalen	Markt	gesichert,	sondern	bietet	damit
auch	einen	klaren	Wettbewerbsvorteil.	Die	dynamischen	Entwicklungen	in	der	Nahrungsmittelindustrie,	die
zunehmende	internationale	Ausrichtung	und	der	von	Seiten	der	Geschäftsführung	angestrebte	Imagewandel,
erfordern	die	Verstärkung	des	MANAGEMENTTEAMS	in	der	österreichischen	Niederlassung	mit	einem
„Sales	&	Marketing	Director	(m/w)“.	

Direkt	der	Geschäftsführung	unterstellt,	entwickeln	Sie	BESTEHENDE	KUNDEN	gezielt	weiter,
akquirieren	neue	Kunden	(B2B	und	Private	Label)	und	bauen	LANGFRISTIGE
GESCHÄFTSBEZIEHUNGEN	in	Österreich	/	Europa	auf.	Als	Experte	beobachten	Sie	relevante	TRENDS,
analysieren	die	dynamische	Markt-	und	Konkurrenzsituation	und	agieren	strategisch	vorausschauend	und
erschließen	dabei	neue	Märkte.	Sie	stehen	dabei	in	permanentem	Austausch	mit
dem	INTERNATIONALEN	Sales-Teams,	sowie	der	PRODUKTENTWICKLUNG	und	Produktion	vor	Ort	und
international.	Sie	agieren	als	professioneller	Repräsentant	nach	außen	und	setzen	die	Projekte	mit
innovativen	Lösungen	effizient	und	zur	vollsten	Kundenzufriedenheit	um.	Sie	tragen	dabei	die	volle	Umsatz-,
Absatz-	und	ERGEBNISVERANTWORTUNG	und	leisten	so	einen	wesentlichen	Beitrag	zum	weiteren
Unternehmenserfolg.	

Wir	wenden	uns	an	DYNAMISCHE	und	PROAKTIVE	Verkäuferpersönlichkeiten	mit
betriebswirtschaftlicher	Ausbildung,	jedenfalls	aber	mehrjähriger	Erfahrung	aus	einer	vergleichbaren
Position	(z.B.:	Vertriebsleiter,	Key-Account	Manager)	aus
der	LEBENSMITTEL-	und	GETRÄNKEINDUSTRIE,	in	der	Sie	gut	vernetzt	sind.	Sie	verbinden
Ihre	LEIDENSCHAFT	für	die	Ernährung	mit	hoher	KUNDENORIENTIERUNG	und	sind	der	Zukunft	gerne
einen	Schritt	voraus.	Persönlich	überzeugen	Sie	weiters	mit	ausgeprägten
Kommunikationsfähigkeiten,	VERHANDLUNGSGESCHICK	sowie
natürlichem	DURCHSETZUNGSVERMÖGEN.	Hohe	Reisebereitschaft	innerhalb	Europas
sowie	VERHANDLUNGSSICHERE	ENGLISCHKENNTNISSE	runden	Ihr	Profil	ab.	

DIESE	SPANNENDE	SCHATZSUCHE	WURDE	BEREITS	ERFOLGREICH	BEENDET!

Wenn	Sie	Interesse	am	NÄCHSTEN	KARRIERESCHRITT	mit	viel	gestalterischem	Schaffensraum	haben,
freuen	wir	uns	sehr	über	Ihre	INITIATIVBEWERBUNG	an	office@leadingsearchpartners.com	für
zukünftige	vergleichbare	Themen.


