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Karrierechance: Vertrieb (m/w/d)

Industrie

Unser Auftraggeber ist QUALITATSFUHRER, der durch die Entwicklung, Fertigung und den Verkauf von
EINZIGARTIGEN PRODUKTLOSUNGEN im Industriebereich, den Fokus stets auf den Nutzen der Kunden
legt. Da das Vertriebsteam erweitert werden soll, bietet sich nun die Chance, die Leitung in diesem
spannenden Umfeld zu iibernehmen! Adressiert werden technisch affine Vertriebspersonlichkeiten, die mit
hoher Kundenorientierung und starker HANDS-ON-MENTALITAT die Entwicklung des Unternehmens
mitpragen und vorantreiben wollen.

Zu Thren Hauptaufgaben gehort die aktive KUNDENBETREUUNG im definierten Vertriebsgebiet. Zudem
sind Sie fiir die SELBSTSTANDIGE BEARBEITUNG VON PROJEKTEN von bestehenden Kunden in Threm
Gebiet verantwortlich und stellen einen intensiven Kundenkontakt mit regelmalliger Prasenz vor Ort sicher.
Durch regelmafRige MARKTBEOBACHTUNGEN konnen Sie potenzielle Kunden identifizieren und tragen so
MafSgeblich zur Erreichung der gesetzten Unternehmensziele bei. Sie legen ein souveranes Auftreten bei
Auftragsverhandlungen an den Tag und konnen durch Thr gutes Produktverstandnis zielgerichtete Losungen
direkt beim Kunden anbieten.

Sie haben eine fundierte TECHNISCHE AUSBILDUNG absolviert, idealerweise in den Bereichen
Anlagenbau, Sondermaschinenbau oder Verfahrenstechnik und verfiigen uber praktische Berufserfahrungen
im Vertrieb. Durch Thre mehrjahrige erfolgreiche Tatigkeit im Vertrieb technischer Produkte und Losungen
agieren Sie als KOMPETENTER ANSPRECHPARTNER fiur Thre Kunden.

Zur optimalen Erfullung dieser abwechslungsreichen und anspruchsvollen Aufgaben ist eine HOHE
KUNDEN- UND SERVICEORIENTIERUNG sowie Reisebereitschaft unerlasslich. Personlich iiberzeugen
Sie durch Ihr professionelles Auftreten und eine LEIDENSCHAFT FUR TECHNISCHE PRODUKTE, dies in
Verbindung mit hoher Eigenverantwortung und Eigeninitiative.

Unser Auftraggeber bietet je nach Qualifikation und Erfahrung ein Jahresbruttogehalt ab rund EUR 70.000,--
zuziglich Dienstwagen und attraktivem MbO-Bonus (Uberzahlung moglich). Wenn Sie Teil dieses
DYNAMISCHEN UND ERFOLGREICHEN TEAMS sein wollen freuen wir uns auf Ihre aussagekraftige
Bewerbung unter Angabe der Ref.nr. 20184 an application@leadingsearchpartners.com. Hochste Diskretion
und Vertraulichkeit wird Thnen zugesichert.



